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NYHET Drecker Service Garanti!

Drecker Service Garanti er markedets beste brillegaranti- en ekstraordineer ordning utover
standard produktgaranti. Produktgarantien sikrer deg mot produksjons- og fabrikasjonsfeil i

2 &r fra kjgpsdato. Drecker Service Garanti gir en ekstra garanti til alle vare brillekunder og skal
sgrge for at du blir 100 % forngyd med brillen - og fér stor glede av den i mange ar framover.

v 100 % forngydgaranti pa brilleinnfatninger (2 mnd)

v Uhellsgaranti (1 ar)

Leder: Med glimt i gyet

Synlig i tiden

Optisk bransje er en spennende bransje som
kombinerer det kliniske faget med moter og trender.

Aldri har folk kjgpt flere og dyrere briller
enn de siste to &rene. Det er tydelig at
kvalitet, design og komfort er blitt viktigere
og viktigere for oss, samtidig som vér livsstil
gjor seg gjeldende med behov for flere typer
synshjelpemidler.

Skal vi tro en ny undersgkelse fra markeds-
analyseinstituttet In Fakt, anses briller for a
veere trendy og sexy. Tiden da trendbeviste
mennesker kun brukte briller hjemme, og
heller valgte a orientere seg ved hjelp av
sterk mysing ser ut til & veere forbi. For hvor
trendy er det egentlig & halvblindt snuble i
derstokkene, ufrivillig overse gamle kjente

og nikke jovialt til utstillingsdokker?

Gode briller fglger ikke enhver motetrend,
men konsentrerer seg om det viktigste
aspektet: Ditt ansikt. Det er vanligvis
nyansene som skaper et harmonisk inntrykk
av glass, innfatning og personlighet. Likevel
er det ikke a legge skjul pa at trendsettere

pavirker oss i stor grad, bevist eller ubevist.
De gjor oss mer vagal med a preve ut «new
look» og utfordrer oss til & leke med unike
farger og fasonger.

Optisk bransje er i stor forandring: Nye
aktgrer kommer til, det er konsolider-
inger og nye kjededannelser. S& hva er det
som driver oss fram i denne turbulente
tiden, en nord - norsk aktgr med tyske
rotter? STOLTHET! Stolthet av & veere en
nordlending, var faglige stolthet, stolthet
av a veere medlem av Drecker familien be-
staende av 40 kunnskapsrike, humgrfylte og
fantastisk genuine mennesker. Vi er stolte
av & ha mot til & ga andre veier og utfordre
var bransje pé faglige og bedriftsmessige
omrader. Men, mest av alt er vi stolte av a
veere DIN OPTIKER.

Kom innom for en hyggelig prat.
Vi har alltid kaffen klar! @

Natalie Robertsen, adm. leder Drecker Optikk

4-5
10 gode grunner til a bli optiker

14-15
En griinderhistorie
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Fokus pa samsyn

Alle vare medarbeidere er utdannet i «Stil, form og farge» og gjer sitt Vi gir 50 % rabatt pa innfatning og glass om du er uheldig & fa dine briller
ytterste for & hjelpe deg a velge riktig innfatning, Er du likevel ikke tilfreds odelagt. Arbeidskostnaden dekker du selv. @delagt brille ma fremvises.
med innfatningen, kan du bytte den innen 2 méneder. Eventuell pris-
differanse betales eller tilbakebetales. Vi tilpasser glassene kostnadsfritt til
den nye innfatningen. Dersom det kreves nye glass, far du dem til halv pris.

v Tilvenningsgaranti pa progressive glass (3 mnd)
Moderne progressive glass gjer en aktiv hverdag enklere. Med flere styrker

i glassene, kan du se klart pa alle avstander. Erfarer du at progressive INNHOLD
v Styrkegaranti (2 mnd) briller ikke passer for deg, bytter vi dem i én lesebrille og én avstandsbrille. e . Brilletrender 2008/2009 16
Vi garanterer en fagmessig synsundersgkelse og korrekt styrke i dine nye Eventuell prisdifferanse betales eller tilbakebetales. 10 gode grunner til & bli optiker 4 renenee .
briller. Dersom styrken likevel ikke passer, bytter vi glass kostnadsfritt. Oyelaserbehandling - fremtiden for vare gynel Samsyn - to gyne og ett bilde 18 Ansv. rei: Natih; :OITJGT(;SEI;
: : ayout: Bgd Tra
v Servicegaranti (Livstid) Verdens 10 mest eksklusive merker 8  Brillefin hostfest 20 Foto: Frank Jakobsen
Med briller kjopt hos Drecker Optikk far du servicegaranti for hele brillens Aldersbetinget synsforandring 11 Hammerfest: Katja og Martin pa eventyr i nord 21 og Bed Trad AS
«le.vetldf. Vi hol_der br'lllen dlg i Qrden kostnadsfritt med » DRE ’O I(E R OP I I I(l( Line pa Sjgvegan - leder med glimt i gyet 13 Nyhetsblikk 23 Trykk: Fagtrykk 1dé AS
- Tilpassing og justering - Skifting neseputer og skruer -Rengjering A\l
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- dine gyne er verdt det!
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Innblikk: Hvorfor

HOST

Tekst: Natalie Robertsen Foto: Simen G. Fangel

10 gode grunner
til a bli optiker

Har du lyst til & jobbe med mennesker i kombinasjon med helserelaterte
faglige utfordringer og salg av moteartikler? Optisk bransje har mye a by pa,
ogsa for dem som gnsker a jobbe i et stort internasjonalt fagmilja!

Q . I- v
k
Hos Drecker Optikk far du mange faglige utfordringer.

Vi har spesialisert oss pa samsyn, svaksynsoptikk og
kliniske tjenester knyttet til syelaserbehandling.
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M Det utdannes mellom 60 og 70
optikere i Norge hvert &r,, men

meldingen er klar fra kjedelederne:

Det utdannes for fal Dermed kan
alle fa jobb etter endt utdanning.

M Optikerne har forngyde og tro-
faste pasienter og kunder.
(Norsk Kundebarometer 2007)

M Optikere har langt stgrre tro-

verdighet i befolkningen enn f. eks.

leger og andre yrker.
Dette i henhold til undersgkelse
gjennomfgrt av Gallup i 2005.

M Optikeryrket har hgy status.
Det er mange som sgker pé
optikerutdanningen.

M Optikeryrket passer for bade
kvinner og menn - og det er
ngdvendig & ha begge kjgnn
representert i yrket!

M Optikerfaget er internasjonalt.
Bade utdanningen og utviklingen
av yrket (profesjonsutgvelsen)
folger internasjonal utvikling.
Studiet byr pa utvekslings-
muligheter og humaniteert arbeid.

M Optikerfaget er preget av hgy
grad av etterutdanning. 90 % av
landets optikere har tatt spesialist-
utdanning i kontaktlinsetilpassing.
Sgkningen til annen etter- og
videreutdanning viser bransjens
tradisjon for faglig oppdatering.

M Optikere kan spesialisere seg
innen omrader samfunnet trenger,
som feks. barn, lese- og skrive-
vansker, fargesynsproblemer,

arbeidsoptometri og synshemmede.

M To og en halv million nordmenn
bruker briller, og ni av ti briller

er tilpasset av optiker. I tillegg
tilpasses kontaktlinser og syns-
hjelpemidler som luper.

M Optikere har et godt studiemiljg,
og optikerbransjen er trivelig og
utviklende. Bransjen tar godt vare
pa studentene. Vi samles ogsa jevn-
lig nar vi er ferdig utdannet, der
bade fag, utvikling og det sosiale
ivaretas. Det ma bare oppleves!

Kilde: Avdeling for optometri og synsvitenskap,
Hogskolen i Buskerud. Forkortet gjengivelse.

Johannes kom til Norge for ett ar siden og
begynte & jobbe som optiker pa Finnsnes.

Hvorfor ble du optiker?

«Min far er ogsa optiker. Jeg jobbet i butikken
hans fra jeg var liten, da pa verkstedet. Og na
er vi blitt to optikere i familien», sier en stolt
Johannes.. «<For meg er det viktig 4 gjere en
god jobb. Hva er vel bedre enn & bidra til at
et barn ser verden med nye gyne ved hjelp

I fjor kunne Marianne feire sitt 10-ars-
jubileum i Drecker Optikk.

Hvorfor valgte du g bli optiker?

«Som barn var jeg veldig fascinert av brille-
innfatninger en lokal optiker hadde i vindus-
utstillingen. Senere ble jeg mer interessert i
optikk gjennom fysikkundervisningen. Da
var det gjort. Det beste ved & veere optiker er
at yrket byr pé varierte arbeidsoppgaver, og

av nye briller, eller at en gammel svaksyns-
pasient kan lese avisen igjen?»

Har noen rdd til fremtidens optikerstudenter?
«Kos dere mens dere er studenter. Studie-
tiden er fantastisk utviklende og hyggelig..
50 % av tiden gar til optikk og 50 % til party
- eller var det kanskje mest party?», smiler
Johannes lurt. @

L
du far kontakt med forskjellige mennesker.
Oynene er det viktigste sanseorganet vi har,

sa det er godt & kunne hjelpe folk & se eller &
se bedre», sier Marianne.

Hvilket rdd vil du gi nye optikerstudenter?
«Nyt studietiden og alt den har & by pa.
Denne tiden kommer ikke tilbake. Og husk
at all kunnskapen du far med deg, kan du fa
bruk for senere» @

Fakta:

B Optometrisk, 3-arig utdannelse

B Nybegynnerlgnn uten linsekompetanse
ca. 300-320.000 kr per ar

B Drecker Optikk tilbyr stipendrdning, se
informasjon pd www.drecker.no

Lill-Harriet startet sinfleslsi(=pRsjo]at 4

bransje - som butikkmedarbeider.
Etter hvert har hun tatt bade bachelor-

grad og mastergrad i optometri.

«Jeg hadde lyst pa et yrke der man
jobbet med mennesker, men ikke ngd-
vendigvis syke eller pleietrengende.
Jeg fikk mine ferste briller pa barne-
skolen. De snudde om pa en daglig
hodepine, og det gjorde inntrykk pa
meg at briller kunne hjelpe sa mye»,
sier Lill-Harriet.

«Det beste ved a vaere optiker er kom-
binasjonen av faglige utfordringer pa
synsprgverommet, praktisk arbeid
pa verkstedet og salg av brillemote i
butikken. Man far brukt mange sider
av seg selv ilgpet av arbeidsdagen.»

Hva er det viktigste ved yrket?

«Det absolutt viktigste er & gjore en
god jobb pa synsprgverommet, bade
med hensyn til refraksjon, gyehelse
og pasientens gnsker og behov. Det er
ogsa viktig 8 kommunisere godt. Alle
pasienter ma behandles med respekt.
Vi ma virkelig lytte til det de sier, ikke
hva vi tror de skal si», svarer hun. @

SIDE 5



Aktuelt: Synskirurgi HOST

Tekst: Natalie Robertsen Foto: Tv. Studio Snorre, t.h. Frank Jakobsen

Oyelaserbehandling

Vi tilbyr gratis forundersokelse og lokal oppfelging etter
behandlingen i alle Drecker butikker. Pris per oye er
ca. 15 000 kr. Bildet: Lars Iver Strand, forneyd kunde.
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- fremtiden for vare gyne!

A kaste briller og linser for godt, er et sterkt gnske
hos mange. Stadig flere velger laserbehandling for
a fa tilbake sitt gode syn. Arlig gjgres det omkring
20 000 behandlinger i Norge, og antallet er gkende.

Det hele startet tilbake pa midten av 1950-
tallet. Ja, du leste riktig. P4 den tiden ble de
forste forsgk gjort pad & endre hornhinnes
fasong, slik at briller og kontaktlinser ikke
lenger var ngdvendig. I dag utferer vi i
Memira en laserbehandling hvert 7. minutt
og er dermed ledende i Norden.

Metodene varrimelig uendret fremtil slutten
av 1980-tallet. Da ble ultrafiolette lasere ut-
viklet i USA - lasere med usynlig lys og som
ikke utviklet varme der de traff. Slike kalde
lasere gjor at det ikke lages brannskader.
Dermed kan de brukes pa gyets overflate,,
med en ngyaktighet pd mikrometerniva.

Hornhinnen er den klare hinnen som ligger
foran den fargede iris i gyet. Krummingen
bestemmer hvordan lyset treffer - om synet
er klart eller ei. Hornhinnen skal endre
krumming bare noen fa titalls mikrometer
for & oppna brillefrihet. Med denne laser-
teknologien hadde man né det som skulle til
for & forfine teknikken ytterligere.

I starten pa 1990-tallet, fikk man i dagene
etter gyelaserbehandling bade uklart syn
og til dels sterke smerter. LASIK-metoden

gjorde slutt pa dette i 1995. 1 dag er denne
metoden ytterligere forfinet, slik at de aller
fleste kan se pa TV samme kveld og dra pa
jobb dagen etter behandling! «Det er nesten
for godt til & veere sant - sier gjerne mine
kunder péa forhénd - for de opplever at det
er akkurat slik det er», forteller optometrist
Svein Tindlund, fagsjef i Memira.

De fleste er enige i at synet er var viktigste
sans. Hele 80 % av all informasjon vi mottar
fra omverden kommer via synet. Derfor er
detikke rart at det er skepsis til 4 1a seg laser-
behandle pa gynene. Vi i Memira har stor
respekt for dette. «Vi legger mye arbeid i &
gjore sd gode forundersgkelser som mulig.
Her siler vi ut de som oppfyller vare krav
til hvem vi kan tilby behandling eller ikke»,
forteller Selvi Bangsund, optometrist hos
Memira i Tromsg. Hun setter alltid av god tid
til informasjon og & svare pa spgrsmal.

Selve behandlingen er gjort pa 4-5 minutter
per oye, og selve laseren skal bare virke fra 5

til 30 sekunder.

Og ja - LASIK metoden er smertefril @

vorfor valgte du gyelaserbehandling:

Jeg er mye pa tur, bade sommer og

vinter, og verken briller eller linser
fungerte helt. Jeg var lei av briller som
var i veien, som dugget om vinteren

eller var ubrukelige i regnveer.

Jeg brukte ogsa linser i flere ar, men
syntes det ble mye styr med linsevaeske
oglinsestell. Det er ikke alltid like enkelt
a skifte linser i et telt om vinteren i 20
minus. Synsoperasjon virket som et
godt alternativ.

&r du fornpyd med avgjerelsen?
Sa langt er jeg veldig forngyd. Selve
inngrepet gikk fort, og livet har blitt
enklere uten briller eller linser.

SIDE 7



Aktuelt: Trender
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Tekst: Natalie Robertsen Foto: Leverandorer

Verdens 10 mest
ekksklusive merker

Hva ville du kjgpt om ikke mangel pa penger sto i veien?
Dette spgrsmalet ble stilt til 25.000 personer over hele verden.

Gucci klarer hele tiden a levere
topp og lekre accessoirer. Guccio Gucci
startet 1921 med a selge ridesaler, saltasker
og andre hesterelaterte leerprodukter. Han
ble fort kjent for sin gode kvalitet og kunne
etter hvert hyre byens beste skreddere. Etter
kort tid apnet han ogsa en butikk i Roma.

Coco Chanel var kalle-

navnet pa Gabrielle Bonheur Chanel som
stiftet det franske motehuset i 1910. Chanel
er mest kjent for Chanel No. 5, verdens mest
solgte parfyme. Duften ble introduserti1922,
og Paris og Londons rikeste damer kastet
seg over den. I dag spenner motehusets
produkter fra kleer, klokker og solbriller
til parfyme og sminke. En ren, klassisk og
elegant stil er Chanels signatur.

Delt nr. 2: Calvin Klein JeINsttWAEIalFigisid

med klesdesign i opprgrske 1968 og &pnet
etter hvert sin lille jakkebutikk i York
Hotel. Legenden sier at multimillioneer
Bonwit Teller gikk inn i feil etasje og endte
opp med en ordre pa 50.000 dollar. Enten
dette er sant eller ikke, sgrget Bonwit for at
Klein fikk lansert sin forste kolleksjon. Og
snart ble Calvin Klein kjent som «master of
minimalismb».

NN/ Wb Y el Fra sent pa 1800-

tallet var Louis Vuitton kjent for sekker
og kofferter. Det gikk nesten 50 ar for de
entret motescenen. I dag insisterer en rekke

kvinner pa a ha sminken i en Vuitton-veske.
For a holde pa eksklusiviteten i en masse-
produsert hverdag, lager Vuitton serier i be-
grenset utvalg fra utvalgte designere.

r. 5: Christian Diorjeliistat:isRs){e) & II211s

tidlig pa 20-tallet erverdige «Ecole des
Sciences Politiques» etter foreldrenes gnske.
De hadde store ambisjoner for ham innen
diplomatiet. Men da han var ferdig ville han
bli kunstner og fikk noen penger av sin far
til & &pne et lite galleri. I 1945 startet han
som designer og ble kjent for «New Look»,
som kort betgd spisse skuldre, fremhevet
barm, smalt liv og ankelsid kjole.

Gianni Versace stiftet sitt

Milan-baserte motehus i 1978. Det er fort-
satt, ogsa etter hans dgd i 1997, et familie-
basert selskap. Sgsteren, Donatella Versace,
er kreativ leder, og broren Santo, er CEO.
Versace designer og selger et bredt spekter
produkter innen luksusmote, accessoirer,
parfyme, sminke og interigr.

. 7: Giorgio Armanijle€ilel¢estoly:Ngast-vsiaN<lg

egentlig legeutdannet, men interessen
falt fort pa fotografi. Fgr han ble designer,
jobbet han béde i butikk og som utstillings-
arranger. I dag er han 74 ar og eneeier av
Armani-merket. Motehuset bade produserer,
distribuerer og selger alt fra klesmote og
kosmetikk til interigr, men det er herremoten
det snakkes mest om.

Nr. 8: Ralph Lauren. Ralph Lauren (69) vokste
opp i New York, bare et kvartal unna Calvin
Klein. Der startet han i ung alder med & selge
slips. I dag har han over 35 boutiques USA,
og interigrkjeden Ralph Lauren Home har 15
butikker. Du finner tre serier i kolleksjonen i
Ralph Lauren: «Polo» for den unge og metro-
file, «Black Label» er en mer high-end og
egdy urban stil mens «Purple Label» er den
ultimate luksusserien.

Prada har ogsa sitt opphav i

leerindustrien. Helt tilbake i 1913 startet
Mario Prada sin geskjeft. Forst da barne-
barnet Miuccia arvet selskapet, ble det tatt
et alvorlig skritt inn i moteverden. Signatur-
héndvesken i Nylon har bidratt til & gjore
familieselskapet til milliardforretning.

INT. 10: Yves Saint Laurent PEGERE1iA R0y q18

flyttet hjemmefra som 17-&ring for & jobbe
for Christian Dior. Som 22-aring ledet han en
omorganisering som sies & ha reddet Dior
fra finansiell ruin. Kort etter ble han sendt
i militeeret for & kjempe i Algerie. Men etter
20 dager knakk han sammen av mentale
lidelser og ble behandlet med datidens
brutale metoder, blant annet elektrosjokk.
Han kom seg imidlertid pé beina og i 1962
lanserte han sitt eget merke; YSL. <@

\
|
b

Hver femte forbruker ville valgt d kjope Gucci foran andre luksusmerker hvis de hadde

ubegrenset med penger. Chanel og Calvin Klein kommer pd andre- og tredjeplass.

Gucci er Kjent for sine detaljer og kontraster som skaper lekre accessoirer.

Dior er fremfor alt kjent for den sdkalte «New look» som han presenterte i 1947.
Designet representerte en klassisk eleganse som fremhevet det kvinnelige i utseendet.

Gucci etablerte seg som et av de mest luksurigse motemerker allerede pa 70-tallet.

Motekonto

Ta det pa motekonto, et fordelsprogram
for merkevarebriller.

Fra 1000,- i kontantandel

+99,- per mnd i 36 mnd.

Mulighet for store besparelser pa
markedets topprodukter!




Impression!
Vart beste progressive glass.

e Individuelt design med starre synsfelt.
e \leget rask tilvenning.
¢ Maksimal synsopplevelse og komfort.

For mer informasjon: www.rodenstock.no

R

RODENSTOCK

Aktuelt: Fag

HOST

Tekst: Natalie Bobertsen Foto: Simen G. Fangel

Aldersbetinget
synsforandring

Ved 40-ars alderen blir evnen til a fokusere skarpt pa neert hold redusert
hos de fleste mennesker. Dette kalles presbyopi og er - som mye annet i livet
- en av de tingene det ikke er mulig a unnga.

Det spiller ingen rolle hvor bra eller darlig
synet ditt er fra for. Nar du kommer i 40-ars
alderen, vil gynene dine miste evnen til a
fokusere pa neert hold.

For & forsta dette, er det viktig a vite hvordan
synsskarpheten fungerer. Den elastiske,
Krystalliske linsen i eyet endrer form i
forhold til avstanden til objektet du ser pa.
Denne elastisiteten forringes gradvis fra 40-
50 &rs alderen. Det forste tegnet merker du
gjerne nér du leser. Du flytter avisen lengere
og lengere bort - til armene «blir for korte».
Da kan lesebriller for syn pa ca 40 cm veere
lgsningen. For andre avstander kan fler-
styrkeglass eller progressive glass veere mer
komfortable.

Flerstyrke eller progressive glass

Fordelen med slike glass er at du ikke be-
hgver a bytte briller ved fokusering pa for-
skjellige avstander. I flerstyrkeglass (bi-/tri-
fokale) smeltes det inn et neerfelt, og ved
ytterligere behov; et felt for mellomavstand.
I disse glassene er det synlige skillelinjer
mellom feltene. Styrken i feltene er faste,
og 1 hvert segment kan du kun se pa én av-

stand. I progressive glass er det lagt inn en
jevn styrkeendring i glasset. Denne styrke-
endringen er ikke synlig i glasset. Med
progressive glass kan du se klart pa alle av-
stander, alt etter hvor i glasset du ser.

Progressive kontaktlinser

Progressive  kontaktlinser ~kan veere
lgsningen for deg som ikke gnsker & bruke
lesebriller. Takket veere avansert kontakt-
linsedesign, har vi i dag sterre mulighet
enn tidligere til 4 gi deg den naturlige
fokuseringen du hadde mellom klart syn pa
avstand, mellomavstand og pa neert hold.

ReSTOR operasjon

Et annet alternativ er ReSTOR operasjon.
Her skiftes den naturlige linsen ut med
en kunstig linse. Slik reduseres behovet
for briller eller kontaktlinser. Under opera-
sjonen settes detinn en linse med litt spesiell
optikk. Ved bruk av denne linsen vil det
vaere mulig a beholde noe av lesesynet selv
om gyets naturlige linse er fjernet. Ca. 80 %
Klarer seg uten lesebriller etter at ReSTOR er
operert inn. Metoden benyttes hovedsakelig
pa store synsfeil. @

Presbyopi kan korrigeres med progressive
briller, kontaktlinser eller BeSTOR operasjon.

B
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BauschaLomb

PureVision.
Multi-Focal

Handen pa hjertet, hadde det ikke veert deilig a slippe 4 lete etter lesebrillene dine hver
dag? Tenk deg aldri mer & bli nodt til 4 velge samme retter fra menyen som alle andre ved
bordet, bare fordi du hadde “glemt” lesebrillene hjemme. Eller hva om du endelig kunne
lese hver SMS uten problemer, til tross for at lesebrillene ligger i den andre jakken. Mange
av oss har skaffet oss flere par. Dessverre er vi like mange som har innsett at de allikevel
aldri finnes i nerheten ndr vi behgver dem.

Du er ikke alene om & lengte etter et bedre og enklere alternativ. Lasningen er et par

moderne flerstyrkelinser. De forandrer kanskje ikke livet ditt, men de kommer i det minste
til 8 forenkle hverdagen for deg bade pd jobben og i fritiden.

PureVision Multi-Focal er en manedslinse med en nytenkende optisk design der dine gyne instinktivt utnytter rett

styrke i linsen. Du far en bra synskvalitet bade pa neert hold, mellomavstand og pa langt hold.

Butikken ble kdret til Arets butikk.

Hva er oppskriften pd suksessen?

Det spers jo hvordan man definerer
suksess. Det som gjorde oss til Arets
butikk var at vi scoret hgyest p& oppnadde
maltall. Da hjelper det & tenke ngkternt
pa utgiftsiden og ha et riktig sammensatt
vareutvalg. Samtidig m& man serge for
at kundene har lyst & komme til oss, og
ikke minst komme tilbake. Vi har kunder
fra et stort omland. 5 kommuner sokner
til oss, og vi har blitt kjent med utrolig
mange koselige mennesker. Vi far stadig
positive tilbakemeldinger pa service,
produktkunnskap og vareutvalg. Selv
definerer jeg suksessen i forngyde kunder,
klemmer, blomster og til og med hjemme-
lagde fiskekaker og et broderi.

Hvordan ser du framtiden for optisk bransje?
Det vil alltid veere behov for synskorri-
gerende hjelpemidler. S&nn sett ser det
lyst ut. Valgmulighetene for a korrigere et
darlig syn blir bedre. Det utvikles stadig
bedre produkter,bade nar det gjelder linser
og brilleglass. Og et alternativ som flere
benytter seg av, er laseroperasjon. Jeg er
glad for at vi ogsa kan tilby kundene dette,
i samarbeid med Memira. Da far de tatt
bade forundersgkelsen og etterkontrollene
pa den Drecker-butikken de vanligvis gar
til, og kan fa tett oppfolging uten & matte
veere for mye borte fra jobb.

Hva er butikkens plan for framtiden?
Butikkens plan er fremdeles & ta godt vare
pa kundene vére. Bade de vi har fra for
og nye som kommer til. Ellers har vi flere
spennende konsepter som vi stadig tilbyr
vare kunder. Klinikkavtale og ikke minst
Motekonto er blitt veldig populeert.

Det er ogséd mye som skjer palille Sjgvegan,
med nyetableringer og oppgradering av
gamle butikker. Ikke minst har vi fatt et
etterlengtet polutsalg, sa forventingene
til gkt kundetrafikk er stor blant de
neeringsdrivende. I alle fall ser jeg meg selv
i butikken i neer sagt all framtid. Jeg foler
meg privilegert med en jobb jeg trives sa
godti, bdde med kundene og alle mine forti
kollegaer i Drecker Optikk. @

Line pa Sjgvegan
- leder med
glimt i gyet!

Hvert ar karer Drecker Optikk «Arets butiklk»
blant sine optiske forretninger. Kriteriene er
knyttet til interne mal for kundetilfredshet og
butikkdrift. I ar stakk en av Dreckers minste
butikker av med prisen.
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HOST

Tekst: Natalie Robertsen Foto: Arkiv

En grunderhistorie

Da Peter Drecker 1 1960 reiste fra Tyskland til Norge, var det ogsa en
idealistisk motivert handling ut fra tanken om a bygge bro mellom
landene og menneskene etter den 2. verdenskrig.

Med sin kompetanse innen optometri og
idrett, har han alltid gatt lgs p& oppgavene
med stor iver og beundringsverdig pa-
gangsmot.

Til & begynne med, og for de avsluttende
studiene i Berlin tok til i 1963, jobbet han
som optiker i Kongsberg. I 1965 kom han
tilbake til Norge. Denne gangen sammen
med kona Kari og den lille sgnnen Per-Arne.
De slo seg ned i Oslo, hvor Peter tok jobb hos
Krogh Optikk.

Ferden gikk senere til Vestlandet og Voss,
for optiker Paul Ditlefsen i Tromse fristet
hele familien til & komme til Nordens Paris i
1967.Her ble datteren og sangfuglen Anneli
fodt 2 ar senere. Etter ankomsten til Tromsg
har det gatt 41 &r med sterk fokus pé optiker-
faget og idrett.

Fra 1968 til 1976 var han gymnastikkleerer
pa Tromsg Gymnas. Etterhvert ble han ogsa
trener og lagleder for flere klubber innen
fotball, hdndball, volleyball og basketball.
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Fra 1973 kombinerte han lererjobben med
deltidsjobb ved Ritgs gyeavdeling. Med sin
gode faglige bakgrunn og sterke engasje-
ment for svaksynte og blinde bygget han
opp og ledet sykehusets synssentral i 15 r.

I 1988 ble denne sentralen innlemmet i
det som i dag er synsseksjonen ved Hjelpe-
middelsentralen i Troms Fylke. I disse arene
ble det ogsé etablert en slik synsseksjon i
Finnmark - bygget opp, og i den forste tiden
ledet, av Peter Drecker.

Han og hans etter hvert mange med-
arbeidere, drev utstrakt oppsgkende virk-
somhet. Dette innebar besgk i alle kriker og
kroker i begge fylker for & bista svaksynte
med hjelpemidler. 1 1992 kom sa oppstarten
pé det som i dag er blitt Nord-Norges storste
privateide optikerkjede med 9 optiske for-
retninger, 1 filial og 1 laserklinikk.

Hvordan kom du pd ideen d starte for deg
selv, og hvordan artet startfasen seg?
Lysten har alltid veert der. Jeg har det nok

i blodet. Generasjoner for meg har veert
neeringsdrivende, mange i samme bransje.
Det avgjgrende for min beslutning var at
Per-Arne, som 5. generasjon, ville bli optiker.
Bygger man opp noe, vil man gjerne over-
levere det til neste generasjon. Tidspunket i
1992 var ikke det gunstige med trange tider
og mye arbeidsledighet. A g8 i motbakker
har imidlertid alltid fristet meg.

En dag i 1991 vaknet jeg til en reportasje
i radio hvor man beklaget mangelen pa
viktige bransjer i Malselv kommune, blant
dem optikerbransjen. Dagen etter ringte jeg
Stein-Hugo Nilsen, leder i Mélselv neering-
stjeneste, og samtalene med ham og kom-
munen ellers var meget positive.

En annen viktig person som bgr nevnes var
Gudmund Sgrensen, sgnnen til en gammel
venn av meg. Sammen med en medstudent
ved hgyskolen i Bodg, beskrev han vare
planer ovenfor myndighetene under tit-
telen «Drecker Optikk i Troms fylke». Denne
beskrivelsen viste seg meget vellykket og

apnet mange derer for oss, ogsa senere i an-
dre kommuner. Stein-Hugo Nilsen ble senere
var fgrste adm.leder, og Gudmund Sgrensen
er i dag styreleder hos oss.

Hva har veert mest givende ved ditt yrkesvalg?
Synet vart er utvilsomt den viktigste og
mest brukte sansen vi har. De fleste av oss
er helt avhengig av denne sansen og at den
til enhver tid fungere maksimalt. Hos noen
av oss er dette dessverre ingen selvfglge.
Folk med nedsatt eller problemfylt syn
trenger spesialbehandling. De utfordrer
vare fagkunnskaper og var evne til 4 omgas
mennesker og veilede dem hundre prosent.
A hjelpe dem og bidra til at livet deres blir
litt lettere, er utrolig givende. Hver dag dette
skjer, er en solskinnsdag for meg.

I var bransje er det en del ting som kunne
veert bedre ivaretatt. A utvikle Drecker
Optikks tilbud til & n4 alle som trenger syns-
hjelp, enten i form av ny brille eller kontakt-

linser, litt mer spesielle hjelpemidler for
svaksynte, gjennom operative inngrep eller
gyerelaterte gvelser som skal bedre funk-
sjonsevnen til den enkelte, har alltid veert et
overordnet mal for meg.

Har du en historie du vil dele med 0ss?

Det er mange av dem. Historiene kunne fylt
noen bgker. De jeg har mest lyst til & fortelle,
har i grunnen samme innhold. Etter & ha
kunnet hjelpe et menneske i stor «synsngd»
og se og fgle takknemligheten som vedkom-
mende bokstavelig talt gser utover deg i rikt
monn, gjor det meg ydmyk og egentlig liten,
samtidig som jeg blir litt stolt. Pa slike dager
kjenner jeg at livet er godt a leve.

Et sted mellom Kautokeino og Karasjok
besgkte jeg en dag en 87 ar gammel sterk
svaksynt kvinne som hadde ett gnske for
hun skulle dg, som hun sa. Det var a kunne
lese i «Pibelen». Beveepnet med all verdens
tekniske hjelpemidler ankom jeg hennes
hyttelignende hus langt inne pa vidda. Etter
mange forsgk og med hjelp av omtrent alt

jeg hadde med meg, klarte hun & lese noen
linjer i den meget velbrukte bibelen.

Hun sgkte min hénd, s& med tarefylte gyne
pé meg og sa: Gud velsigne deg. Hva jeg folte
da er vanskelig & beskrive, men det var stort
og fylt med uendelig mye varme og glede.

Selvsagt finnes det ogsd historier av den
muntre sorten. Kautokeinos svar pa var
egen Oluf, Mikkel Bongo, som dessverre
dede for mange ar siden, var plaget med et
meget sjenerende dobbeltsyn. Etter en god
del eksperimentering lyktes det meg med
noen kompliserte glasslgsninger & avskaffe
dobbeltsynet hans.

Det ble avtalt en kontroll etter noen ukers
bruk av den anbefalt brillen. Dagen kom og
pa mitt spersmaél «Korsn har det gatt me
brillan», svarte Mikkel: «De har gatt pra me
prillan, men ka har du gjort me halvpartn av
reinan mine?» @
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Tenk Jackie Kennedy, tenk skolefroken
og framfor alt tenk kvinnelig feminitet.
Eksempel pd motehus som har tatt til
seg dette er Bottega Veneta, Valentino
og Marc Jacobs. Her er det storst fokus
pa plast men Marc Jacobs har ogsa
eksperimentert med tofargede metall-
briller i herlige kreasjoner.

Sterke farger er mer enn noensinne
pa frammarsj. Burgunder, gronne,
rode, fiolett og blatoner er noe av

det som er mest fremtredende i host.
Transparante og tofargede briller der
man ser fargen pd brillen tones ned
fra overkant till nederkant pa fronten
0g 0gsd pd stengene. Klare sterke
farger i orange, gront, blatt, redt og
gult. Blatoner, grénne nyanser, sterke
klare farger, to fargede og utvaskede
fargeskalaer.
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Store, lett overdimensjonerte og
sommerfuglformede briller ser vi
hos de fleste brands pd solsiden.

Litt smalere stenger og mindre logo-

typer. Vi ser lek med pepitamgnster
pa stengene hos Dior og dette gar
helt klart i stil med den sterke vin-

tagetrenden som bldaser over landet.

Utsmykkinger pa stengene i form
av smd blomster eller blomster-
trykk, morsomme variasjoner og
artige fargekombinasjoner.

Brilletrender 2008/2009

Hgsten byr pa en herlig og kontrastrik sesong. Det er kitchige farger mot
sofistikerte toner og glamour mot kultur. Det er fortid mot framtid og ikke
minst fremmende kulturer som blandes med en nyvunnet kjeerlighet for
var kulturarv. En flott og inspirerende blanding for mange.

Detaljene pa brillene er viktige og vel og gar igjen sével pa vesker som pa sko, merket og en identitet for beereren. Man

gjenomtenkte. Vi ser ogsa at detaljer belter, kosmetikk, parfymer og smykker. —skal kunne matche sine designbriller fra
matcher de gvrige linjer fra motehusene Dette skaper en helhetsfglelse for vare- Gucci med vesken og beltet. @

Vi ser nye utformninger i buer og

farger i blatoner.
Perler, steiner - stengene brukes
flittig for @ markere en attitude.
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Samsyn

- to gyne og ett bilde

Bildene som fanges av gyene smeltes sammmen til ett bilde i hjernens
synssenter. Det kan virke som det er lett a forsta, men egentlig er det
vi kaller samsyn mer komplisert enn som sa.

ed fgdsel har vi allepigbatingiis¥efc @l

i synssystemet, men synsstyrken hos et
nyfedt barn er ikke ferdig utviklet. @yet
ma stimuleres for at det skal fa et bra
syn, og en normal synsutvikling krever
at begge gyne tidlig kan se og oppfatte
et skarpt bilde pa netthinnen. Om disse
forutsetninger er tilstede, og synscellene
og nervecellene i hjernens synssystem
stimuleres tilstrekkelig, kan styrken ut-
vikles normalt. Alle sma barn ser detaljene
dérlig pa langt hold, men for skolestart
har de fleste barn utviklet en normal
synsstyrke.

Hvis begge gyne har normal synsstyrke,
like stor avbildninger pad gyebunnen og
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kan fokusere samtidig, er forutsetningene
for normalt samsyn gode. Men dersom
man ikke kan bruke begge gynene sam-
tidig, for eksempel ved skjeling, kan det
skarpe bildet falle midt i den gule flekken
idet ene gye og tilside for den gule flekken
i det andre. Den som skjeler kan gjennom
behandling fa god synsstyrke pa begge
gyne, men det er vanskeligere & fa gynene
til & fokusere pa samme objekt samtidig,
og dermed oppna normalt samsyn.

Andre arsaker til at synsutviklingen for-
styrres er at barn kan veere fodt med gye-
sykdom som gra steer eller en brytnings-
feil. Disse tilstandene kan gjere bildet
uskarpt og dermed pavirke samsynet.

Samsyn, eller binokulart syn, betyr at vi
har et formél om & se med to gyne og opp-
fatte enkelbilder med dybde, retning og
avstand.

Dersom en person har en horisontal eller
vertikal skjeling, kan prismeglass Kkor-
rigere synsfeil. Prismeglass kan vinkle
bildet slik at objektet man skal betrakte
flyttes sideveis eller hgydeveis og i de
fleste tilfeller resulterer dette i at bildet
faller pa plass i begge syne. Dobbeltsynet
og synsplagene vil dermed i de fleste til-
fellene forsvinne. Det blir ogsa lettere &
lese, nar synsproblemer kan balanseres
med rett prismeglass. @

Linser kan veere en begrensning. Derfor
velger stadig flere a korrigere synet med
laser — én gang for alle.

Som en av Dreckers utvalgte kunder far

du na kr i rabatt pa oyelaser
hos Memira.

Ordineer pris kr 30.000. Vi tilbyr ogsa

rentefri nedbetaling fra kr 823,- pr. maned.

Hos Memira far du trygg, velprgvd og
smertefri behandling, og du kan ga pa
jobb dagen etter. Memira er Nordens
ledende innen ayelaser med 25 klinikker
i Norge, Sverige og Danmark.
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Brillefin hgstfest

Et fargerikt teppe kler skogen til fest,
en vinter i vente der hgsten er best.
En tornado av farger gir sjelen min ro.
Jeg ser pa min brille og gnsker meg to

Inspirert av diktet «Hgst» av Marit Irene Jensen

Hvordan kom dere pq 4 flytte hit til nord?
Martin: Ferst og fremst ville vi oppleve noe
annet enn Tyskland. Vi valgte Norge fordi vi
har veert flere ganger i Ser-Norge og syntes
det bade var hyggelige folk og flott natur her.
Etter kontakt med Peter Drecker og forste
mgte med ham og adm. leder Natalie, var det
enkelt 4 ga for Hammerfest.

Deres forste inntrykk av Hammerfest?

Katja: Det er veldig spesielt her - landskapet,
folk og stemningen. Veeret var supert hgsten
vi kom hit!

Hva er det beste med Norge?
Katja: Alt er litt mer menneskelig her enn

i Tyskland. Samfunnet har hgyere moral-
verdier og mindre mistro, og omgangstonen
er veldig vennlig. Videre liker vi at Hurtigruta

enda er i drift. Det er bra for kystregionene. H a m m e r fe S t °
Vi haper at det fortsetter slik! ]

Martin: Det er bra at Norge har nok arbeid

for alle. Jeg liker at nordmenn ser etter Katj a O g Martin

kvalitet og ikke bare ser pa pris.

Hva er det beste med Hammerfest? = t .

Martin: Jeg synes det er koselig med reinsdyr p a eve n Y r 1 n O r
ibyen. Dessuten er Hammerfest flerkulturell.

Mange kommer hit fra andre steder og vil bli

her. Flott at Hammerfest har en fungerende For et ér Siden ﬂyttet tYSke Martin, Katja 08

infrastruktur med flyplass, havn, osv. Den

forste morketiden har veert en spesiell opp- deres 2 katter til Hammerfest. Da startet Martin

° ° ° O i 3 . . .
inn din gamle brille na! el e
. sier at det er. Vi har funnet noen gode venner i )
R S N RN CSEEl  |ivet i nord kan betegnes som ekstremsport.

filmklubben. Vi trives! <@

I oktober betaler vi 600,- i innbytte. Gjelder ved kjgp av komplett brille. DRE%® KER OPTIKK

- dine gyne er verdt det!
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Aktuelt: Nyhetsblikk HOST

. T mpe—— -
Ny webside [— T —
Na& er vi klar med lanser- s
ing av var nye webside: IO RN Wmr®
www.drecker.no.

- ——
Her finner du informasjon it oantid Progressive f

Eevahibet

om vére butikker og alle
vare unike konsepter. Vi
har lagt stor vekt pa a ut-
vikle nye konsepter hvert
ar, sa her er det bare a
folge med. Det er na ogsa
mulig & bestille time hos
din lokale Drecker-optiker
direkte fra sofakroken. @

Nyoppusset pa
Bardufoss og Sjgvegan

i s | o | ek e ac s sy ST et | R SN e S TTH

- Besgk vare nyoppussedefic)agcisqingleisi

. o 1o pa Bardufoss og Sjgvegan. Bardufoss
Butlkke.n pa Finnsnes var den feorste Drecker-butikken som
flytter til Amfi-senteret

ble apneti1992, mens Sjgvegan sa da-
gens lys i 1994. Begge butikkene har
fornyet seg bade interigrmessig og i
vareutvalget. Na kan du velge mellom
et stort spekter av kjente merkevarer
som Dior og Gucci. Motekonto gjgr det
mulig 4 kjope det du har lyst pa uten &
www.dreckerno. @ ' ' tenke pa pengeboken. Stikk innom for
mer informasjon og en kopp kaffe.@

I slutten av oktober flytter vi var forretning
pa Finnsnes til Amfi-senteret. Vi ser fram til
a bli en del av Amfi-familien som feirer 3 ars
jubileum 20. - 24.0ktober. Nyapningen feires
med en spennende kampanje. Folg med pa

nvaer Drecker Familie!

Ypperlig nar flere i familien bruker briller eller linser.

Behandling med gyelaser

eksklusivt!

Norge, som  Drecker-optiker, der du bor. Den viktigste sialist i gyesykdommer i 1988. Han har
er Skandinavias stgrste aktgr pa laserbe-  suksessfaktoren i dette samarbeidet er ogsd arbeidet som avdelingsoverlege
handling, har gatt sammen og etablert en at Memira Norge leverer topp teknologi ved Regionsykehuset i Bodg. Han var
Klinikk for gyelaserbehandling i Tromsg. og en erfaren kirurg, og Drecker Optikk den fgrste i Norden som gjennomfgrte
Na kan du fa gratis forundersgkelse i fglger opp pasientene lokalt. ICL (bakkammerlinse) og er blant de

1.gnnsomt 0g

r - Gratis klinikkavt
er og arrangementer

Ibrill ale for nye linsebrukere
riller og solbriller
. Unike kampanj

.15 % rabatt pa pab

matisk

aktiviseres auto

t
stedsdato. Borte es for & fa rabatter.

er gyldigi1ar fra ut:

der som kjgper en komplett brille K(;r;ef;ner rabattordningen. Kortet S S alle vare forretninger for & vurdere om som har gjort flest prosedyrer med dette.
. i are kunder i tt ar, fr . . . . . .
Drecker ramilie kort t1byS t&arufgt?ﬁar?dex Blir ikke Jortet brukt innen & du kan laserbehandles. Behandlingen Kirurgen Ole-Nils Tvenning er utdan- Tvenning har lang erfaring med Restore
i 41 ar ette . o L. . . . . : .
for en ny periode pa gjennomferes pé Kklinikken i Tromsg, net ved Universitetet i Oslo der han ble og CLE-operasjoner ved siden av laser-

men oppfglgingen far du lokalt hos din  uteksaminert i 1980. Tvenning ble spe- behandlinger. @

DRE® KER OPTIKK

- dine gyne er verdt det/!
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VI STREBER ETTER A BLI BEST PA:
- Tjeneste og produktutvalget - Personlig service -Unike konsepter - Skredderlgsninger

FORDI VI ER:

-Kunnskapsrik - Grundig -Imgtekommende -Lgsningsorientert - Stolt

DRE® KER OPTIKK

- dine gyne er verdt det!

HAMMERFEST 78 40 76 90 |ALTA 78 43 86 00 | STORSLETT 77 76 76 80 | SKJERVQY 77 76 03 80 | TROMS® 77 60 20 90

FINNSNES 77 8510 00 | BARDUFOSS TLF.77 83 00 90 | SETERMOEN 77 18 64 80 | SJOVEGAN 7717 17 60 | HARSTAD 77 00 15 00




